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Electrogéloz se muscle dans la reprographie

B Que celui qui ne s’est jamais retrouve
dE\"anl une phﬁTOCGP!EUSE SANS SAVOIT SUr
quel bouton appuyer ou comment la dé-
bloguer aprés un « bourrage papier » léve le
doigt ! Ce wype d’incident ne fair pourtant
pas que des malheureux : en atteste le par-
cours de la société Electrogéloz, devenue
un des spécialistes de la reprographie. La
complexite des machines, allant de pair
avec un colt de plus en plus élevé, a en effet
entrainé la naissance d’un nouveau mar-
ché basé sur 'externalisation de ce wype de
prestation.

Commandes par Internet. Selon le cabi-
net d’études Gartner, les entreprises consa-
crent en moyenne de 1 % & 3 % de leur
chiffre d’affaires 4 I'impression ou 4 la ges-
tion du document. C’est pourquoi elles
sont de plus en plus nombreuses 4 confier
leur parc d'impression et de copies a 'ex-
terieur. « Nows comptons parmi nos clients la
majorité des grands groupes, parmi lesquels
Tonval, Areva, la SNCEF la RATR Cofiroute,
Thales, Bowygues ow Renaule, Mars ausst
beaucoup d'administrarions, comme le minis-
tere des Finances ou la Mairie de Paris, ainst
quie des cabinets d architectes ou des orpanismes
comtaie 'IGN (Instimat géographique natio-
nal) pour la reprographie de plans », affirme
Christian Moreau, le président de la société
et fils du fondareur. Affaire de famille par
excellence, Electrogéloz compte déja dans

mandes par Internet
gqui connait un suc-

Carte d'identité

ACTIVITE : reprographie.

ANNEE DE CREATION : 1947,

CHIFFRE D'AFFAIRES consolidé
2004 (e) : 18,6 millions d'euros.

PREVISIONS CA 2005 & 19,7 mil-

1 lions d'euras.

EFFECTIFS : 192 salariés.

cés grandissant.
Une solution qui Iui
permet d’envisager
de travailler i plus
grande échelle.
+ Nows envisageons de
racheter une unité de
reprographie dans une
grande ville de pro-
vince afin de muscler
notre dispositif, pour
Pmstant cwrconscrit @
P'lle-de-France s,

souligne Christian
~ Moreau. Une ope-

ses rangs la troisiéme génération avec Sé-
bastien Moreau, entré dans la PME il y a
deux ans.

Basée 4 Paris, la société dispose de cing
sites, répartis en Ile-de-France, capables
de répondre aux demandes et de les livrer
trés rapidement, grice 4 une équipe de
21 coursiers. « La réactivité est essentielle dans
notre meétier. Nous devons étre capables de
prendre une commande d 17 heures, de réaliser
les photocopies dans la soirée, voire dans la
nwit putsgue nos éguipes travaillent 24 heures
sur 24, et de les livver dés le lendema marin »,
assure le président. C'est dans cet esprit
qu’a ét¢ mis en place un systéme de com-

ration que la sociéré
devrait pourvoir financer sans probléme
au vu du trésor de guerre accumulé ces der-
niéres années.

Bénéficiaire, la société, qui investit
chaque année environ 8 % de son chiffre
d’affaires, a méme amélioré sa marge netre
en 2004 : elle devrait se situer & « & 25 mi-
nisiu », apres 7,5 % en 2003, Le tout pour
un chiffre d’affaires de 18,6 millions d’eu-
ros, qui devrait encore progresser de 6 % en
2005. Des perspectives intéressantes, d’au-
tant que parallélement se dessine un nou-
veau marché, trés prometteur :'impression
personnalisée.
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Electrogeloz, au-dela de vos impressions ... .
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